על הספר

משא ומתן תועלתני ועסקי הוא ספר המתיימר לתת כלים בסיסיים לכל מי שרואה במשא ומתן משהו שמעבר לדו-שיח אקראי ולא מתוכנן.

משא ומתן הוא אמנות המשלבת הכנת מודיעין, שימת דגש על שפת גוף נכונה ושאיפה לתועלתנות - Win-Win, כבסיס ליחסים עסקיים ארוכי טווח.

דב ונגר המרצה בנושא כבר 20 שנה במכללה הבין זרועית לפיקוד ומטה בצה"ל ובאוניברסיטאות המובילות, מביא לכם בלשון קלילה ובלתי אמצעית את תורתו במשא ומתן, מבלי להכביר במילים מיותרות ומבלי להפוך הספר לטלנובלה...
